
 
 
 

 
 

 

NACVA AND THE IBA’S 2010 ANNUAL CONSULTANTS’ CONFERENCE SESSION SUMMARY 
JUNE 2—5, 2010           THE FONTAINEBLEAU MIAMI BEACH           MIAMI BEACH, FL  USA 
 
Track:  Early AM 
 
Session Date / Time:  Thursday, June 3, 2010 or Friday, Jun 4, 2010 / 7:00am – 7:50am 
 
Session Title:  Advisor 7 Secret’s – Learn the Top Seven Secret’s of the Most Successful Advisors 

in Today’s Market 
 
Session Summary:  The  world  of  business  is  changing  at  an  exponential  rate.  The  workforce  is 

changing. What people want  from  their  jobs  and  careers  is  changing. Keeping 
employees  committed  requires  keeping  them  happy,  not  only  with  their 
individual  jobs, but with  the entire organization as well. ProAdvisor Coach  can 
give you your business  the edge by unlocking  the  true potential of  individuals, 
teams and organizations, and turning that potential into performance.  

 

CPE Hours / Fields of Study:  One (1) hour / Specialized Knowledge and Applications (SK&A) 
 
Presenter Bio:  Rich Campe  is  the heart and  soul behind ProAdvisor Coach’s parent company, 

Rich Campe International. It was his initial desire to help every individual harness 
the power of their true potential that  led him down the path of coaching. Rich 
Campe began his entrepreneurial endeavors at age 15 by starting a company to 
pay for his college education. In 1991 he graduated from North Central College in 
Naperville, IL with a double major in Marketing and Communications.   

 
 
 
 
 

 
 

NATIONAL ASSOCIATION OF CERTIFIED VALUATION ANALYSTS 
1111 Brickyard Road, Suite 200, Salt Lake City, UT 84106       P: (801) 486‐0600     F: (801) 486‐7500      Web: www.nacva.com 

INSTITUTE OF BUSINESS APPRAISERS   
P.O. Box 17410, Plantation, FL 33318           P: (954) 584‐1144     F: (954) 584‐1184      Web: www.go‐iba.org 


